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Nuevas facilidades para la toma
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Aproximadamente unos 300 asistentes se han dado cita en el Gitimo simposio de Microstrat
la compaiifa de Bl en Madrid. En el evento, sus responsables han presentado fa tltima versi
8.1, que incorpora tecnologia de animacion Adobe Flash. Asimismo, en el foro, diversos client

en la implantacion de la tecnolog

Esther Macias.-

La versidn 8.1 de la platafor-
ma Microstrategy, presentada
por la compafifa de business
intelligence (BI) en Sympo-
stum ‘07, su Glimo evento
para clientes, se caracteriza
por incorporar tecnologia de
animacién Adobe Flash, lo
que facilita la creacién de
cuadros de mando empresa-
riales dindmicos, que permite
al usuario visualizar la infor-
macién en mdltiples dimen-
siones, “simplificando la toma
de decisiones y superando las
deficiencias que tienen en este
sentido los cuadros de man-
do acruales”, segin explica
Carlos Madrid, responsable
de disefio de servicios de re-
porte de Microstrategy. Estos

ia de esta compaiifa.

cuadros de mando pueden
utilizarse en formato AJAX
o en modo interactivo Adobe
Flash, asf como acceder a ellos
a través de Microsoft Office,
embeberlos en un mensaje de
correo electrénico o compar-
tilos como un documento

PDE

Experiencias

Por otra parte, en el congreso,
ademis de la presentacién de
la versién 8.1 de la plarafor-
ma Microstrategy, diversos
clientes de la compafifa com-
partieron sus experiencias en
la implantacién de su tecno-
logia. En este sentido, se mos-
traron los proyectos llevados a
cabo por Red Elécerica, cuyo
portavoz explicé cémo aplica

tgy, organizado recientemente por
n de su plataforma, Microstrategy
s han compartido sus experiencias

EXPLOTACION INTELIGENTE DE LOS DATOS EN
EL SECTOR ELECTRICO

Red Eléctrica comenzé a trabajar con Microstrategy en

2000. Como ha exp
Mar Escudero, anali
“se comenzdé impla
forma, que evolucio
migrando a la v. 8.0
consiste en explota
el mercado eléctricg
almacena en un dat,
esta plataforma, un
den acceder facilmg
muy visual. Ademas,
a hacer pdblica esta
plifica el proceso”. El
Escudero, radica en
cion. De cara al fut
que la plataforma sd
para facilitar su tom

icado a ComputerWorld Marfa del
sta programador de la compainia,
tando la versién 5 de esta plata-
ho ala 7; en la actualidad, estamos
" Escudero indica que el proyecto
b la informacién que se baraja en
de la oferta y la demanda, que se
pwarehouse. “Ahora los usuarios de
ps 60 profesionales internos, pue-
nte a esta informacion, de forma
por ley, Red Eléctrica esta obligada
nformacion, y esta plataforma sim-
gran reto de este proyecto, segan
la personalizacion de la informa-
ro, ésta asegura: "Mi intencion es
a utilizada por la cupula directiva,
b de decisiones”

de decisiones en las organiz

Red Eléctrica, Travel Club
y el Gobierno de Canarias
sonalgunos de los
dlientes de la plataforma
de Bl de Microstrategy
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cl Bl al sector energético. Asi-
mismo, se mostré la experien-
cia de Travel Club, empresa
de fidelizacién mulisectorial
que ha integrado esta plata-
forma para conocer mejor a
sus clientes. Y se dieron a co-
nocer los beneficios del B en
el Gobierno de Canarias, para
su aplicacién UNIFICA para
la gestién del sistema de in-
formacién econdmico-finan-
ciera y de infraestructuras y
equipamientos de las islas.
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- Es inevitable preguntarie
cémo afectara a su compania
la compra de Hyperion por
parte de Oracle...

Estoy sorprendide con
esta operacién, no espera-
ba que Oracle se decidiera
por Hyperion, muy fuerte
en consolidacién de infor-
macion financiera, pero sin
abarcar otros dmbitos del
Bl, aunque, por otro lado, a
Oracle le beneficia de cara a
competir con SAP. A Micros-
trategy apenas le afecta la
compra, incluso es positiva.
En general, la consolidacién
del mercado de Bl nos bene-
ficia.

- ¢Puede especificar por qué?

Por un lado, crea incerti-
dumbre en los clientes de
las empresas adquiridas,
que se animaran a probar
otras plataformas, como la
nuestra. Por otro lado, es-
tas adquisiciones suponen,
para la empresa comprado-
ra, un importante esfuerzo
de integracién tecnoldgica,
mientras que nuestra plata-
forma estd perfectamente

CLEMENS PREN|

“La cons

0

integrada, siendo mas fuer-
te frente a fa competencia.

- Sin embargq, el fortaleci-
miento de la dferta de Bl de

los grandes p
aplicaciones
como SAP u
perjudicarles..
Es obvio g
presas cada vi
herramientas

toveedores de
corporativas
Oracle puede

pe estas em-
pz tienen mas
de Bl y, por

L, vpte. de ventas para EMEA de Microstrategy

olidacién del mercado de Bl
nos beneficia”

ello, tendrén usuarios que
las adopten. Pero también
lo es que su oferta es radi-
calmente distinta a la nues-
tra. La suya es muy super-
ficial, commodity, permite
explotar la informacion de
manera muy bdsica; mien-
tras que nuestra plataforma
es mucho mas sofisticada,
brindando mayor potencia
analitica, facilidad de ges-
tion... Se dirige a clientes
que buscan extraer mucho
méas partido de sus datos,
mejorando su toma de de-
cisiones.

- ;Y Microstrategy? ;Puede
ser adquirida? Y, ;comprard
alguna empresa?

Es muy dificil que Micros-
trategy sea comprada, debi-
do a la estructura de nues-
tro accionariado. Las mas
factibles a una compra son
Business Objects y Cognos.

En cuanto a nuestros pla-
nes de adquisicion de otras
companiias, en la actualidad,
éstos no existen.

- Hableme de sus dltimos
resultados econémicos y ex-
pectativas de crecimiento.
¢{Puede valorar la marcha de
su negocio en Espaiia?

No puedo precisar cifras,
pero somos la empresa de
Bl que més ha crecido en los
ultimos tres afos y espera-
mos seguir haciéndola por
encima del mercado, que se
incrementa entre un 8 y un
15%, segun los analistas, En
cuanto al mercado espaiol,
es el més grande de Micros-
trategy en EMEA (Europa,
Orlente Medio y Africa), un
negocio estable, consolida-
do y con una gran base de
clientes, que seguiremos
ampliando en un futuro.

- ¢Cuales son sus expectativas
para Microstrategy 8.1?

Esperamos que practica-
mente todos nuestros clien-
tes la adopten a lo largo de
este afo.




